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II. SUMILLA

La actividad agropecuaria en el Perti ha crecido de manera exponencial y este
crecimiento se ha visto favorecido por el emprendimiento y el desarrollo de mercados
nacionales y del exterior, donde la demanda es creciente, por la calidad de nuestros
productos y por los factores productivos que benefician el desarrollo agricola, como
son los climas, suelo y la tecnologia que se aplica e innova.

Los acuerdos comerciales y los TLC, son factores que permiten la apertura de
mercados en el exterior para exportar nuestra produccion y para la importacion de la
tecnologia y servicios que demanda el sector.

El Perti lidera la exportacion de muchos productos agropecuarios y las empresas se
han especializado en el desarrollo de la produccion para la exportacion en especial



en las grandes irrigaciones que se desarrolla en el pais y estas empresas y los
productores demandan profesionales con capacidad de desarrollar productos
exportables.

Las personas interesadas en conocer y poseer este bagaje cultural, de conocimientos
y procedimientos acerca de la gestion del comercio exterior, de la calidad, de las
operaciones aduaneras, de la logistica aduanera, de los materiales, componentes,

medios de transporte y de regulaciones, pueden encontrar las respuestas para un buen
desempefio, en esta asignatura.

La asignatura de Comercio Exterior estd pensada de manera que, al concluir su
desarrollo, el estudiante haya logrado competencias que le permitan analizar la
cantidad y calidad de la produccion agricola ofertada y la demanda mundial,
contrastarla y de acuerdo a ello proponer el plan de exportacion mas conveniente.
El curso esta planteado para un total de 16 semanas, en las cuales se desarrollaran
cuatro unidades didacticas con 16 sesiones tedrico-practicas, comprendiendo los
temas de: Produccion agricola del Pert, cosecha, post cosecha, gestion del comercio,
gestion de la calidad, gestion de operaciones aduaneras, gestion aduanera y logistica.

III. CAPACIDADES AL FINALIZAR EL CURSO
CAPACIDAD DE LA UNIDAD NOMBRE DE LA SEMA
DIDACTICA UNIDAD NAS
DIDACTICA
Analiza el marco conceptual del Comercio
% Exterior: El Comercio Exterior Peruano, los Comercio Exterior
E - Procesos de Integracion Economica y los y Negociacion 1-4
= Operadores del Comercio Exterior Internacional
La Gestion del
A Analiza la Gestion del Comercio y la Comercio,
é .| importancia de la Globalizacion dentro de la Negociacion
- = L . ) Comercial 5-8
% Negociacion Comercial Internacional Internacional y La
Globalizacion
Conoce y analiza la Oferta Exportable Gestion de
a Peruana y su produccion agricola (cosecha y Operacion
g - post cosecha), el comportamiento del Afiuanerha yel
= = funcionamiento del 9-12
% mercado de Divisas y la Valorizacion Mercado de
Aduanera. Divisas
Conoce la importancia de los principales Gestion Aduanera
% métodos para la importacién e importacion de y LOngt,lf:a:
3= Importacion y 13-16
Z mercancias y los regimenes utilizados por el Exportacién de
- ;
sector exportador mercancias




IV. INDICADORES DE CAPACIDADES AL FINALIZAR EL CURSO
N° INDICADORES DE CAPACIDAD AL FINALIZAR EL CURSO
1 Conceptualiza y define con criterio sobre comercio exterior, destacando
la importancia del comercio exterior peruano.
2 Define los procesos de la integracion econdmica destacando su
importancia
3 Define los operadores de comercio exterior mencionando las funciones de
cada operador.
4 | Define la negociacion internacional, proponiendo casos practicos
5 | Define e interpreta el rol la importancia de los entornos econémicos para el
COMEX
6 | Define las contribuciones de los incoterms e interpreta su contribucion en la
regulacion del comercio internacional
7 | Describe como se dan las Condiciones de Pago en el proceso Comercio
Internacional, mencionando autores
8 | Define la globalizacion Identifica las amenazas y oportunidades de
algunos casos presentados.
9 | Define la oferta exportable peruana y su produccion agricola; mencionando
los principales sectores exportables en el Peru.
10 | Define el mercado de divisas y describe su importancia y caracteristicas.
11 | Define las politicas comerciales y la estructura analizando casos
12 | Definir las medidas arancelarias Formulando casos sobre la valorizacion
aduanera y su logistica de operacion.
13 | Define los principales métodos para la tramitacion de la importacion y
exportacion de mercancias y describe las etapas del proceso.
14 | Define los principales métodos para la tramitacion de la importacion y
exportacion de mercancias Fundamenta la tramitacion de la exportacion
15 | Diferencia las bondades de los regimenes aduanero.
16 | Fundamenta puntos de acuerdo a la realidad




V. DESARROLLO DE LAS UNIDADES DIDACTICAS:

UNIDAD DIDACTICA I: COMERCIO EXTERIOR Y NEGOCIACION

INTERNACIONAL

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA I: ANALIZA EL MARCO CONCEPTUAL DEL COMERCIO EXTERIOR: EL
COMERCIO EXTERIOR PERUANO, LOS PROCESOS DE INTEGRACION ECONOMICA Y LOS OPERADORES DEL COMERCIO

EXTERIOR
INDICADORES DE
CONTENIDOS ESTRATEGIASDE | "\PICADORES
SEMANA LA ENSENANZA LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL CAPACIDAD
1 e Definicion. Historia del|e Define y conceptualiza | e Seleccionar los grupos para | Expositiva e Conceptualiza y define
Comercio Exterior. El|  sobre comercio exterior. | la realizacion de trabajos. (Docente/Alumno) | con criterio sobre comercio
Comercio Exterior Exposicion magistral | exterior, destacando su
Peruano. Expone y discute las|e Colaborar con sus| del tema a debatir importancia del comercio
L & 1 ideas principales de los| compafieros de grupo en la Debate dirigido exterior peruano.
2 ¢ Los procesos de la rocesos de integracion o ; e Preguntas ¢ Define los procesos
integracion econdmica: P g solucion de los trabajos. 8 Y : P -
CAN ALADI respuestas sobre el|de la 1ntegra019n economica
MER’COSUR, CE ’ Re’su-elve Casos | o Asumir una actitud critica| {eMa expuesto destacando su importancia.
practicos ~ sobre  cada como constructiva en el | Lecturas
3 eLos operadores del saber basico desarrollo de un trabajo, e Material ODeﬁnellos operadores .de
comercio exterior. o Compartir experiencias en| Pibliografico y| ¢Omercio exterior
Identifica a cada P i p ., enlaces digitales mencionando las funciones
., . alternativas de solucion para g
ola Negociacion | operador de comercio, los t de cada operador.
4 Inter.nacional.: factorgs, su rol y principales 08 temas e Revision de Foros o
finalidad e importancia| caracteristicas o eDefine la negociacion
. académicos y| o . :
para 'el Comercio videos sobre el tema internacional, proponiendo
Intemaqonal: ' La casos practicos.
Internacionalizacion expuesto

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS EVIDENCIA DE PRODUCTO EVIDENCIA DE DESEMPENO
¢ Evaluacion de informes, practicas ¢ Entrega de un trabajo individuales y/o Demuestra comprension mediante la
individuales y grupales para evaluar el grupales. practica de los temas expuestos de la

conocimiento y dominio de esta unidad I.

e Practica de cada tema desarrollado.

Unidad I en el aula




UNIDAD DIDACTICA II: LA GESTION DEL COMERCIO, NEGOCIACION

COMERCIAL INTERNACIONAL Y LA GLOBALIZACION

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA II: ANALIZA LA GESTION DEL COMERCIO Y LA IMPORTANCIA DE LA
GLOBALIZACION DENTRO DE LA NEGOCIACION COMERCIAL INTERNACIONAL

CONTENIDOS ESTRATEGIAS INDICADORES DE
SEMANA DE LA LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL ENSENANZA CAPACIDAD
5 e Los Entornos en los|Analizalaimportancia de | Asumir una actitud critica en | Expositiva e Define ¢ interpreta el rol
Negocios los Entornos Econdmicos | el analisis del tema expuesto (Docente/Alumno) la importancia de los
Internacionales 'y  su | para el COMEX. Exposicion  magistral | entornos econdmicos
iCr‘,Ig)ls/IrltEa)I;CiaSelecirilén dzl .Interpreta el rol de los | [nternaliza la informacién| del tern.a.a Flebatir para el COMEX‘ .
Mercados Objetivos 1ncoterr.n’s en .la sobre el rol de los Incoterms en | Debate dirigido * Define las ({OHtrlbUCIOHCS
Internacionales ?egulam.on del comercio el desarrollo del comercio|® Preguntas y| de los incoterms e
6 1ntern.ac1opal. mundial. respuestas sobre el| interpreta su contribucion
e Los Incoterms Anallza,. interpreta el rol tema expuesto en la regulacion del
7 e Condiciones de Pago en ?:gull(; ii;EC(:;:;n?; i)nf:rcils e Asumir una actitud critica Lectura§ comercio internacional.
el Comercio | . - como constructiva en el |* Material .
Internacional internacional desarrollo de un trabajo. bibliografico yP Descr"ll')e como se dan las
i *La . qubalizaciég: e Visualiza un video y se enlaces digitales. groo?;::;lones ° I)Cafrieer?;ie;
Detieitn, s b s+ Compartir et | Pasatas nins | PR
globalizacion. La| de las condiciones de| ©n alternativas de solucion o o y mencionando autores
globalizacion en el Pert. | Pag0 ¢<n el Comercio| Para contrarrestar las videos sobre el tema
—  oferta exportable| Internacional. amenazas. expyesto. eDefine la globalizacion
peruana * Analiza la * Visitas a centro de| ygentifica las amenazas y
globalizacion sobre las produccion de oportunidades de algunos
amenazas y exportacion, local,| casos presentados.
oportunidades. Regional y Nacional.

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS EVIDENCIA DE PRODUCTO EVIDENCIA DE DESEMPENO
e Evaluacion de informes, practicas ¢ Entrega de un trabajo individuales y/o Demuestra comprension mediante la
individuales y grupales para evaluar el grupales. practica de los temas expuestos de la
conocimiento y dominio de esta unidad II Unidad II en el aula




UNIDAD DIDACTICA III: GESTION DE OPERACION ADUANERA Y EL

FUNCIONAMIENTO DEL MERCADO DE DIVISAS

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA III: CONOCE Y ANALIZA LA OFERTA EXPORTABLE PERUANA Y SU
PRODUCCION AGRICOLA (COSECHA Y POST COSECHA), EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO DE DIVISAS Y LA
VALORIZACION ADUANERA.

ESTRATEGIAS | INDICADORES DE

SEMA CONTENIDOS DE LA LOGRO DE LA
NA CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL ENSENANZA CAPACIDAD
9 e La Oferta Exportable. eConstruir un cuadro|e Debatir en aula el reporte del|Expositiva ¢ Define la oferta
- La oferta exportable peruana: | comparativo de las| crecimiento de las Exportaciones| (Docente/Alumn exportable peruana y su
produccion agricola (cosecha| exportaciones peruanas periodo 2019-2023 0) producciéon agricola;
y post cosecha). Los| delafio 2019 -2023. Exposicion mencionando los
g?;:;iﬂgzrt;&c et(;or::uar?; la ) e Colaborar con sus compaieros de magistr.al del tema | principales sect(?res
-Identlﬁ’car las grupo en la solucién de los trabajos. | @ debatir exportables en el Pert.
10 |* Explicar el Mercado de .carac:rlstllcas 1 de Debate dirigido * geﬁne el;nercglsl ode
Divisas: fmportancia del MEreado | o A sumir una actitud critica como | ® Preguntas y| ¢1visasydescrnbe su
- Funcionamiento de divisas. constructiva en el desarrollo de un|  respuestas sobre el | IMPortanciay
- C'aracteﬁsticas ) ) trabajo. tema expuesto caracterlstlcas.’ .
- tipos e importancia. eExpone y discute las Lecturas o Define las politicas
- Estructura del mercado de diversas maneras de . ) comerciales y la
Divisas aplicar politicas | * Aclarar a sus companeros que | e Material estructura analizando
comerciales. los .acuerdos perrmten a .los bibliografico y| casos.
Il le  Ppoliticas comerciales y la gob@rnos perseguir objetivos enlaces digitales
estructura del ~ Comercio | eIdentificar en  qué leglrtl‘mos por 'medlo de las |, Revision de Foros |e Definir las medidas
Exterior Peruano. momento  usar  los| Politicas comerciales. académicos y| arancelarias Formulando
) ] acuerdos de las medidas videos sobre el| casos sobre la
12 |° Las Medidas arancelarias. | = 5rancelarias. valorizacion aduanera.

Valorizacion aduanera

tema expuesto

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

e Evaluacién de informes, practicas individuales y | e Entrega de un trabajo individuales y/o
grupales para evaluar el conocimiento y dominio grupales.

de esta unidad III.

Demuestra comprension mediante la
practica de los temas expuestos.




4

UNIDAD DIDACTICA IV: GESION ADUANERA Y LOGISTICA: IMPORTACION Y

EXPORTACION DE MERCANCIAS

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA IV: CONOCE LA IMPORTANCIA DE LOS PRINCIPALES METODOS PARA LA
IMPORTACION E IMPORTACION DE MERCANCIAS Y LOS REGIMENES UTILIZADOS POR EL SECTOR EXPORTADOR

SEMA CONTENIDOS ESTRATEGIAS | INDICADORES DE
NA DE LA LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL ENSENANZA CAPACIDAD

13 Los principales métodos ¢ Expone y discute los|e Seleccionar los grupos para la Expositiva ¢ Define los principales
para la tramitacion de la principales métodos para|  realizacion de trabajos. (Docente/Alumn | métodos para la
importacion y exportacion | la tramitacion de la 0) tramitacion de la
de mercancias ;Té’grrtt:;lgg dZ e Colaborar con sus compafieros Exposicion ;ngrr:;;lgg (}1,e

y magistral del tema

14 Tramitacion de la mercancias. de gr}lpo en la solucin de los a dfbatir mercancias y describe

exportacion definitiva eExpone y discute la trabajos. Debate dirigido las etapas del. proceso.
Tramitacion de la ¢ Define los principales
: . . - ” e Preguntas y ]

15 Los regimenes de exportacion definitiva | ® Asumir una actitud critica como esouestas sobre ol métodos para la

perfeccionamiento o Identificara Los| constructiva en el desarrollo de I pu . tramitacion de la
. ema expuesto . .,
utilizados por las regimenes de| un trabajo. Lecturasxpu importacion y
empresas del sector perfeccionamiento e Compartir experiencias en i exportacion de
o . ., e Material :

exportador utilizados ~ por  las| alternativas de solucion para biblioeraf mercancias

16 empresas del sector| los temas 10l10gralico Y| Fundamenta la

Otros regimenes
aduaneros existentes

exportador.

¢ Resuelve casos practicos
sobre cada saber basico.

enlaces digitales
Revision de Foros
académicos y
videos sobre el
tema expuesto

tramitacion de la
exportacion

¢ Diferencia las
bondades de los
regimenes aduanero.

¢ Fundamenta puntos
de acuerdoala
realidad.

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

e Evaluacion de informes, practicas individuales y
grupales para evaluar el conocimiento y dominio

de esta unidad IV.

o Presentacion de trabajos de simulacion de
exportacion.
e Exposicion grupal.

e Demuestra comprension mediante la
practica de los temas expuestos de la
Unidad IV en el aula




VI. MATERIALES EDUCATIVOS Y OTROS RECURSOS DIDACTICOS

Se utilizaran todos los materiales y recursos requeridos de acuerdo a la naturaleza de los

temas programados. Basicamente seran:

1.

MEDIOS ESCRITOS ELECTRONICOS
Libros

Revistas

Separatas

Para consulta y desarrollo de los problemas
Paginas Web (Link)

MEDIOS VISUALES Y ELECTRONICOS

Videos de internet
Videos elaborados por el docente (tutoriales)
Contenidos digitales

MEDIOS INFORMATICOS

Laptop, Tablet

Plataforma de la universidad (aula virtual)

Uso de las herramientas que proporciona el Google (Meet, Classroom, Jamboard,
Calendar, etc)

Evaluacion en linea a través de la plataforma (aula virtual).

PASANTIAS Y FERIAS NACIONALES E INTERNACIONALES

Visitas a centros de produccion de cultivos de exportaciones

Visita a plantas de procesamiento y embalaje de productos de exportaciones
Participacion en ferias de exposicién agraria

VII. EVALUACION:
La Evaluacion es inherente al proceso de ensefianza aprendizaje y sera continua y
permanente. Los criterios de evaluacion son de conocimiento, de desempeio y de
producto.

1.

Evidencias de Conocimiento.

La Evaluacion sera a través de pruebas escritas y orales para el analisis y
autoevaluacion. En cuanto al primer caso, medir la competencia a nivel
interpretativo, argumentativo y propositivo, para ello debemos ver como
identifica (describe, ejemplifica, relaciona, reconoce, explica, etc.); y la forma
en que argumenta (plantea una afirmacion, describe las refutaciones en contra
de dicha afirmacion, expone sus argumentos contra las refutaciones y llega a
conclusiones) y la forma en que propone a través de establecer estrategias,
valoraciones, generalizaciones, formulacion de hipotesis, respuesta a
situaciones, etc.

En cuanto a la autoevaluaciéon permite que el estudiante reconozca sus
debilidades y fortalezas para corregir o mejorar.

Las evaluaciones de este nivel serdn de respuestas simples y otras con
preguntas abiertas para su argumentacion.

Evidencia de Desempeiio.
Esta evidencia pone en accidon recursos cognitivos, recursos procedimentales y



recursos afectivos; todo ello en una integracién que evidencia un saber hacer
reflexivo; en tanto, se puede verbalizar lo que se hace, fundamentar
tedricamente la practica y evidenciar un pensamiento estratégico, dado en la
observacion en torno a cdmo se actlia en situaciones impredecibles.

La evaluacion de desempefio se evaltia ponderando como el estudiante se hace
investigador aplicando los procedimientos y técnicas en el desarrollo de las
clases a través de su asistencia y participacion asertiva.

Evidencia de Producto.

Estan implicadas en las finalidades de la competencia, por tanto, no es
simplemente la entrega del producto, sino que tiene que ver con el campo de
accion y los requerimientos del contexto de aplicacion.

La evaluacion de producto de evidencia en la entrega oportuna de sus trabajos
parciales y el trabajo final.

Ademas, se tendra en cuenta la asistencia como componente del desempefio, el
30% de inasistencia inhabilita el derecho a la evaluacion.

UNIDADES
DIDACTICAS
VARIABLES PONDERACIONES DENOMINADAS
MODULOS
onocimiento El ciclo académico
Evaluacién de Producto 35% comprende 4
Evaluacion de Desempefio 35 %

Siendo el promedio final (PF), el promedio simple de
los promedios ponderados de cada mddulo (PMI,
PM2, PM3, PM4)

o PM1 + PM2 + PM3 + PM4
B 4
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8.3 BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTARIA Y REFERENCIAS WEB

1. Introduccién al Comercio Internacional
https://www.youtube.com/watch?v=dJeL.VCLB4wo&feature=emb logo

2. Integracion econdémica

https://www.voutube.com/watch?v=NKGgNKyCIZY &feature=you
tu.beu.be/NKGqNKvCIZYttps

3. Los Operadores del Comercio Exterior
https://www.youtube.com/watch?v=10ZRN8CggMw<&feature=emb title

4. Los Procesos de Integraciéon Econdmica

https:// www.youtube.com/watch?v=SU51RXEeSzI&feature=voutu.
beZYh

5. Historia del comercio internacional-los incoterms
https://www.youtube.com/watch?v=0eTWAOEG65fc&feature=youtu.be

6. Que son los incoterms

https:/www.youtube.com/watch?v=Jq HzAZ -r4

7. LOS INCOTERMS 2020- CAMBIOS PRINCIPALES
https://www.youtube.com/watch?v=fJ3ilhreREU &t=223s

8. Las nuevas reglas del INCOTERMS
https://www.youtube.com/watch?v=kxDZ8KON 64k &feature=youtu.be

9. Medios de pagos del comercio exterior
https://www.youtube.com/watch?v=POCepwzF4 M&feature=youtu.be



https://www.youtube.com/watch?v=dJgLVCLB4wo&feature=emb_logo
http://www.youtube.com/watch?v=NKGqNKyCIZY&feature=you
https://www.youtube.com/watch?v=lOZRN8CgqMw&feature=emb_title
http://www.youtube.com/watch?v=SU51RXEeSzI&feature=youtu
https://www.youtube.com/watch?v=0eTWAOE65fc&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=Jq_HzAZ_-r4
https://www.youtube.com/watch?v=fJ3i1hreREU&t=223s
https://www.youtube.com/watch?v=kxDZ8KON64k&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=POCepwzF4_M&feature=youtu.be

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

La Globalizacion
https://www.voutube.com/watch?v=Sx40J4YrSWA &feature=youtu.be
Identificacion de la Oferta Exportable

https://www.youtube.com/watch?v=evg2B7PbexQ

Mercado de divisas:
https://www.youtube.com/watch?v=IVn6CG3Y3rg&feature=youtu.be

Politicas comerciales

https://www.voutube.com/watch?v=dlLbjRiMLR4&feature=emb title

Las barreras arancelarias

https://www.youtube.com/watch?v=kx-IAMUsqjY &feature=youtu.be

Exportacion definitiva

https://www.youtube.com/watch?v=TX0hwwPOVBQ&feature=youtu.be

Regimenes de perfeccionamiento
https://www.youtube.com/watch?v=gitdx KJpgwM&feature=youtu.be

Regimenes aduaneros otros
https://www.youtube.com/watch?v=-vWFiWzNCeQ&feature=youtu.be

Los entornos econdémicos en los Negocios Internacionales

https://www.youtube.com/watch?v=VIE Eqv7cL4

Huacho, agosto del 2026

Universidad Nacional
“José Fgustino Sanchez Carrion”

Ing” Tomas’Quispe Murga
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