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IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES

l DATOS GENERALES
Linea de Carrera Operaciones Aduaneras
Codigo del Curso 45554
Créditos 03
Horas Semanales Hrs. Totales: 04 Teodricas: 02 Practicas: 02
Ciclo X-A
II. SUMILLA

La asignatura de Simulacién de operaciones de importacion y exportacién es de naturaleza
tedrico — practica. Pertenece al grupo de conocimientos formativos de la especialidad,
tiene como finalidad propiciar en los estudiantes la orientacion al ambito del Comercio
nacional e Internacional de importancia significativa para el desarrollo de nuestra
economiay el conocimiento detallado de su aplicacidn, asi como las practicas del Comercio
nacional e Internacional coadyuvando a un facil desempefio de la actividad profesional.

El contenido de la asignatura estd dado por: Antecedentes histdricos del comercio
Nacional y Exterior, Importancia del comercio Nacional y Exterior, Marco conceptual y
alcances de la importacidn y exportacién, Marco conceptual y alcances de las
exportaciones.

COMPETENCIA DE LA ASIGNATURA
Conoce, analiza e interprétala los antecedentes de las exportaciones e importaciones,
utiliza las normas existentes.

Unidad I: Antecedentes histéricos del comercio Nacional y Exterior
Unidad Il: Importancia del comercio Nacional y Exterior

Unidad Ill: Marco conceptual y alcances de la importacién y exportacion
Unidad IV: Marco conceptual y alcances de las exportaciones.



ll.  CAPACIDADES AL FINALIZAR EL CURSO

UNIDAD IV

alcances de las
exportaciones

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA NOMBREDE LA SEMANAS
UNIDAD DIDACTICA
Identificar y explicar los principales Antecedentes
[a) hitos histéricos que han influido en el historicos del
g desarrollo del comercio tanto a nivel comercio Nacional y
g nacional como internacional. Exterior 1-4
Conocer la logistica y costos de las
importaciones en general, siendo
: capaz de poder realizar importaciones Importancia del
S | de muestreo, en un contexto| comercio Nacionaly 5-8
Z | empresarial globalizado orientandolos Exterior
> a la obtencién de calidad y resultados.
Aplica metodologias para el plan de
= exportacion dentro de un enfoque | Marco conceptualy
2 sistémico y por procesos, en un alcances de la
a contexto empresarial globalizado importacion y 9-12
% mostrando flexibilidad ante los exportacion
cambios.
Aprender a determinar y utilizar las
operaciones financieras que intervienen enlos
procesos comerciales en los mercados Marco conceptual y
internacionales. 13-16




IV.  INDICADORES DE CAPACIDADES AL FINALIZAR EL CURSO

N° INDICADORES DE CAPACIDAD AL FINALIZAR EL CURSO

1 | Explica los requisitos y procedimientos de las compras de exportacion e importacion.

2 | Analiza los impuestos y aranceles que afectan los casos de compras en el exterior.

3 | Describe la aplicacion de los términos de comercio exterior (INCOTERMS 2020).

4 | Debate en cada grupo las decisiones luego de hacer cada exportacion e importacion.

5 | Interpreta los programas de impulso de las industrias participantes.

6 | Analiza el precio-costo de exportacion y relacion costo, volumen y precio

7 | Analiza la Gestion y Operatividad Transporte Maritimo

8 | Analiza la Gestion y Operatividad Transporte Aéreo

9 | Utiliza y conoce Programa de Apoyo a la Internacionalizacion — PAI

10 | Conoce las Modalidades de Financiamiento de exportaciones

11 | Analiza e interpreta el Financiamiento de pre y post embarque. El forfaiting

12 | Gestiona Cajas Pallets y Contenedores

13 | Analiza el Transporte Internacional

14 | Conoce y gestiona Sepymex y exporta facil

15 | Desarrolla Importacion Simplificada

16 | Gestiona Logistica Inversa




V. DESARROLLO DE LAS UNIDADES DIDACTICAS:
CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA I: Antecedentes histdricos del comercio Nacional y Exterior
CONTENIDOS ESTRATEGIAS DIDACTICAS INDICADORES DE
SEMANA LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL CAPACIDAD
CONTENIDO CONCEPTUAL CONTENIDO CONTENIDO Expositiva o Explica y debate acerca
PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL (Docente/Alumno) de la realidad comercial
1 e Introduccion a las Operaciones de e Uso de pizarra interactiva en la actualidad.
Importacion y Exportacion. e Conocer los conceptos y e Participacion de los e Realiza toda una
- 2 e Importaciones y exportaciones: procedimientos basicos alumnos en la disolucion Debate dirigido estructura de costos
5 5 Concepto, Tipos, Regimenes del comercio de dudas. (Discusiones) para importar
\E Aduaneros, Aranceles y su internacional. e Desarrollo de casos e Foros, debates en clase o Justificay debate acerca
2 4 evolucion en el Mercado Peruano. | e Identificacion y préctico. de las modificaciones en
2 Casos practicos clasificacion de los e Simulacion de una Lecturas los contratos de
% o El perfil e investigacion del distintos regimenes, su importacion. * Uso de repositorios comercio internacional

Mercado local y tendencias de
consumo.
e Desarrollo de un producto de
importacion, nuevo o existente.
e Entrega de informe

marco normativo y su
impacto en el comercio
exterior.

e Gestionar operaciones de
importacion.

digitales

Lluvia de ideas (Saberes
previos)
e Foros, debates en clase

e Explica todo el
procedimiento de
importacion a mercado
local

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

e Estudios de Casos
e Cuestionarios

e Trabajos individuales y/o grupales
e Soluciones a Ejercicios propuestos

tema

o Comportamiento en clase y participacion
aportando su opinién y conocimiento del




UNIDAD DIDACTICA II;

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA II: Importancia del comercio Nacional y Exterior

INDICADORES DE

CONTENIDOS ESTRATEGIAS DIDACTICAS
SEMANA LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL CAPACIDAD
CONTENIDO CONCEPTUAL CONTENIDO CONTENIDO Expositiva ¢ Realiza la estructura de
PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL (Docente/Alumno) costos de un caso de
1 Documentacion primordial ' ' i id
* s prgceso . J Fstructurarnlros costos de e Desarrollar la e Uso de pizarra interactiva expf)rtauon
, mportacion |mpor'FaC|on para estructura de costos de Debate digid ¢ Analiza y d.ebate acerca
determma:ioszroductos exportacion para una Discusiones) de la realidad de Izlas
otenciales de exportaciones en la
3 o Importaciones: Tariff and Taxes. p o empresa o producto. e Foros. debat | P .
o ) importacion. 0ros, aeoates en Clase actualidad
Caso practico de Calculo. c fo| » Debate grupal con Exolica v iustifical
4 e Conocer de los procesos respecto a las Lecturas o Explica y justifica los

Proceso logistico de la
Importacién.

Caso practico de costo final de
exportacion.

de importacion

exportaciones en estos
tiempos de emergencia
sanitaria.
e Opinar y debatir de las
operaciones maritimas
e Opinar y debatir de las
operaciones aéreas

e Uso de repositorios
digitales

Lluvia de ideas (Saberes
previos)
e Foros, debates en clase

procedimientos
maritimos en el
comercio
internacional

o Explica y justifica los
procedimientos aéreos
en el comercio
internacional

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

Estudios de Casos
Cuestionarios

e Trabajos individuales y/o grupales
e Soluciones a Ejercicios propuestos

tema

o Comportamiento en clase y participacion
aportando su opinién y conocimiento del




UNIDAD DIDACTICA Ii:

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA Iil: Marco conceptual y alcances de la importacidn y exportacion

INDICADORES DE
SEMANA CONTENIDOS ESTRATEGIAS DIDACTICAS LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL CAPACIDAD
CONTENIDO CONCEPTUAL CONTENIDO CONTENIDO Expositiva e Presenta un plan de
PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL (Docente/Alumno) exportacion apoyado en
1 e Desarrollo de un nuevo e Uso de pizarra interactiva los diferentes programas
producto de exportacion e Gestionary o Debate acerca de la de impulso a las
2 ¢ Anélisis y adaptacién del controlar los logistiva inversa Debate dirigido operaciones comerciales
producto para la exportacion al productos hasta o Desarrolla todo un plan (Discusiones) o Justifica el
3 mercado internacional. elconsumidor final de unitarizacion para sus | ® Foros, debates en clase financiamiento para sus
e Proceso logistico de |a e Gestionar logistica productos potenciales operaciones
4 Exportacion. interna Lecturas comerciales
e Drawback. Caso practico e Gestionar los * Uso de repositorios e Explica v justifica las
« Seguros en la exportacion digitales

Presentacion de informe

seguros para la
exportacion

Lluvia de ideas (Saberes
previos)
e Foros, debates en clase

herramientas financieras
que intervienen en sus
operaciones comerciales

o Conoce y gestiona la
logistica interna
(empresa/mercado
local)

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

e Estudios de Casos
e Cuestionarios

e Trabajos individuales y/o grupales
e Soluciones a Ejercicios propuestos

e Comportamiento y aportes en clase




UNIDAD DIDACTICA IV:

CAPACIDAD DE LA UNIDAD DIDACTICA IV: Marco conceptual y alcances de las exportaciones

CONTENIDOS ESTRATEGIAS DIDACTICAS | INPICADORES DE
SEMANA LOGRO DE LA
CONCEPTUAL PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL CAPACIDAD
CONTENIDO CONCEPTUAL CONTENIDO CONTENIDO Expositiva e Presenta un plan de
PROCEDIMENTAL ACTITUDINAL (Docente/Alumno) exportacion apoyado en
1 e Programa de Apoyo a la e Uso de pizarra interactiva | los diferentes programas
Internacionalizacion — PAI e Conocer de los diferentes | o Analizay describe de los de impulso a las
2 programas de apoyo e | diferentes programas | Debate dirigido operaciones comerciales
o Modalidades de Financiamiento de impu|50 del estado para estatales para con el (DiSCUSioneS) e Justifica el
3 exportaciones el comercio internacional. comercio internacional e Foros, debates en clase financiamiento para sus
e Diferir y gestionar e Debate acerca del potenciales operaciones
4 Lecturas

e Financiamiento de pre y post
embarque. El forfaiting.
factoring

eVisita de Campo

Presentacion de trabajos

herramientas de
financiamiento
comercial

e Conocer los
procedimientos
financieros antes y
después de todo proceso
comercial

e Gestionar logistica
interna

financiamiento en las
operaciones comerciales

¢ Analiza indicadores
financieros en mercado
local e internacional

o Desarrolla todo un plan
de unitarizacién para sus
productos

e Uso de repositorios
digitales

Lluvia de ideas (Saberes
previos)
e Foros, debates en clase

comerciales

e Explica y justifica las
herramientas financieras
que intervienen en sus
operaciones comerciales

o Conoce y gestiona la
logistica interna
(empresa/mercado
local)

EVALUACION DE LA UNIDAD DIDACTICA

EVIDENCIA DE CONOCIMIENTOS

EVIDENCIA DE PRODUCTO

EVIDENCIA DE DESEMPENO

e Estudios de Casos
e Cuestionarios

e Trabajos individuales y/o grupales
e Soluciones a Ejercicios propuestos

e Comportamiento y aportes en clase




VI.  MATERIALES EDUCATIVOS Y OTROS RECURSOS DIDACTICOS
Se utilizaran todos los materiales y recursos requeridos de acuerdo a la naturaleza de los temas
programados. Basicamente seran:

1. MEDIOS ESCRITOS

Casos practicos

Lecturas

Revistas
empresariales

Plumones /notas
adhesivas/pizarra

2. MEDIOS VISUALES Y
ELECTRONICOS
e Plataforma de
exportemos.pe
e Proyector

e Videosy
documentales:
e Infografias

e Excel

3. MEDIOS INFORMATICOS

e Aplicaciones moviles

(sunat, operatividad
aduanera)




VII.

EVALUACION:

La Evaluacion es inherente al proceso de ensefianza aprendizaje y sera continua y permanente. Los
criterios de evaluacion son de conocimiento, de desempefio y de producto.

1. Evidencias de Conocimiento.

La Evaluacidn serd a través de pruebas escritas y orales para el andlisis y autoevaluacion. En
cuanto al primer caso, medir la competencia a nivel interpretativo, argumentativo y propositivo, para
ello debemos ver como identifica (describe, ejemplifica, relaciona, reconoce, explica, etc.); y la forma en
que argumenta (plantea una afirmacion, describe las refutaciones en contra de dicha afirmacion, expone sus
argumentos contra las refutaciones y llega a conclusiones) y la forma en que propone a través de
establecer estrategias, valoraciones, generalizaciones, formulacidn de hipdtesis, respuesta a
situaciones, etc.

En cuanto a la autoevaluacion permite que el estudiante reconozca sus debilidades y fortalezas
para corregir o mejorar.

Las evaluaciones de este nivel seran de respuestas simples y otras con preguntas abiertas
para su argumentacion.

2. Evidencia de Desempefio.

Esta evidencia pone en accidn recursos cognitivos, recursos procedimentales y recursos
afectivos; todo ello en una integracién que evidencia un saber hacer reflexivo; en tanto, se puede
verbalizar lo que se hace, fundamentar tedricamente la practica y evidenciar un pensamiento
estratégico, dado en la observacién en torno a cdmo se actla en situaciones impredecibles.

La evaluacién de desempefio se evalia ponderando como el estudiante se hace investigador
aplicando los procedimientos y técnicas en el desarrollo de las clases a través de su asistencia y
participacion asertiva.

3. Evidencia de Producto.

Estan implicadas en las finalidades de la competencia, por tanto, no es simplemente la entrega
del producto, sino que tiene que ver con el campo de accidn y los requerimientos del contexto de
aplicacion.

La evaluacion de producto de evidencia en la entrega oportuna de sus trabajos parciales v el
trabajo final.

Ademas, se tendra en cuenta la asistencia como componente del desempefio, el 30% de
inasistencia inhabilita el derecho a la evaluacidn.

UNIDADES DIDACTICAS
VARIABLES PONDERACIONES DENOMINADAS MODULOS
Evaluacion de Conocimiento 20 %
El ciclo académico comprende4
Evaluacion de Producto 40%
Evaluacion de Desempefio 40 %

Siendo el promedio final (PF), el promedio simple de los
promedios ponderados de cada mddulo (PM1, PM2, PM3, PM4)

PM1+PM2+PM3+PMA4
4

PF =
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IX. PROBLEMAS QUE EL ESTUDIANTE RESOLVERA AL FINALIZAR EL CURSO

CONSECUENCIA METRICA
MAGNITUD CAUSAL ACCION METRICA DE VINCULANTE DE LA
OBJETO DEL PROBLEMA VINCULACION
ACCION
Desconocimiento de la | Andlisis de los | Mejor comprension de la
evolucion del comercio a | antecedentes histéricos | evolucion comercial,
nivel nacional e | del comercio nacional y | permitiendo tomar decisiones
internacional. exterior. estratégicas  basadas en
tendencias histdricas.

Falta de valoracion del | Evaluacién de la | Mayor conciencia del rol del
impacto del comercio en | importancia del | comercio en el crecimiento
el desarrollo econémico. comercio nacional y| econdmico, facilitando su

exterior en la economia. | promocién en  diversos
sectores productivos.

Confusién enlanormativa | Estudio del marco | Claridad en la regulaciéon y
y procesos de | conceptual y los alcances | procesos comerciales,
importacion y | de la importacién vy | reduciendo errores en
exportacion. exportacion. operaciones de comercio

exterior en un 30%.

Falta de conocimientos | Andlisis del marco | Mejora en la planificacién
técnicos sobre | conceptual y alcances de | estratégica de exportaciones,
exportaciones. las exportaciones. incrementando la

competitividad de los

productos en mercados
internacionales.

Huacho, marzo de 2026
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